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DIE ZUKUNFT
FEST IM BLICK

Unser Antrieb:
Jeden Tag ein wenig besser werden

Risiken durch Gase lassen sich nicht vermeiden, aber minimieren. Dieser
Aufgabe widmen wir uns mit unseren stationaren Gaswarnsystemen und
tragbaren Gasmessgeraten seit 60 Jahren erfolgreich, was sich in einem starken
Wachstum selbst zu Corona-Zeiten widerspiegelt. Zur Verstarkung unseres
Teams suchen wir einen erfahrenen

MSR-Ingenieur, MSR-Techniker oder Natur-
wissenschaftler als Vertriebsingenieur (m/w/d)

im Aulendienst flir Gasmess- und Gaswarngerate
Vertriebsregion Hessen

lhre Aufgaben lhr Profil Wir bieten

» Neukundenakquise sowie » Technisches, naturwissen- » Leistungsgerechte Vergutung
Betreuung unseres schaftliches oder Ingenieur- bestehend aus Festgehalt und
bestehenden Kundenstamms studium, idealerweise im attraktiven Provisionen
durch l6sungsorientierte Bereich Mess- und Regel- » Dienstfahrzeug, Mobiltelefon
Beratung technik oder vergleichbarer und Laptop

» Sie organisieren sich und Abschluss wie bspw. staatlich gy iopliche Altersvorsorge
lhre Kontakte zielorientiert geprufter Techniker (m/w/d)

: : : » Herausfordernde und

vom Home-Office aus, » Erfahrung im Vertrieb bwechsl che Aufaab
erstellen und kalkulieren technischer Produkte abwee .sung.s.r'elc .e Hrgaben
Angebote wirtschaftlich und » Freundliches, solides und » |Innovatives Tatigkeitsfeld
dokumentieren und verfolgen zuverldssiges Auftreten » Angenehmes Betriebsklima

und ein professionell
arbeitendes Team

lhre Arbeitsergebnisse » Fachiibergreifendes Denken

und gute EDV-Kenntnisse
» Kreativitat und Teamfahigkeit

Haben wir Sie neugierig gemacht? Dann zogern Sie nicht, sich bei uns mit Angabe lhrer Gehaltsvorstellung
und des frihestmdglichen Eintrittstermins zu bewerben.

lhr Kontakt
GfG Gesellschaft fir Geratebau mbH Herr Peter Osterholz
Klonnestralle 99 E-Mail:  peter.osterholz@gfg-mbh.com

44143 Dortmund Telefon: 0231 56400-47



